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Ksigzkg-matkg polskiego wydania Porozumien dystrybucyjnych w prawie konkurencji jest
publikacja autorstwa Franka Wijckmansa i Filipa Tuytschaevera, oryginalnie wydana przez Oxford
University Press w 2018 roku. Przy okazji trzeciego wydania najpopularniejszej ksigzki o porozu-
mieniach wertykalnych autorzy uznali, ze istnieje potrzeba opracowania krajowych wydan tego
bestselleru — wersje krajowe nie sg jedynie ttumaczeniami oryginatu, sg bowiem wzbogacone
rozdziatami o krajowym podejsciu do porozumien dystrybucyjnych. Projekt ten objgt dotad trzy-
nascie edycji krajowych ksigzki, przy czym kilka panstw — gtéwnie ze wzgledow jezykowych —ma
wspolne wydania (Niemcy/Austria; Belgia/Holandia; Francja/Belgia/Luksemburg; Czechy/Stowacja).

Publikacje tworzg dwie gtéwne czesci: pierwsza zatytutowana jest ,Prawo cywilne i gospo-
darcze”, druga (znacznie obszerniejsza) — ,Prawo konkurencji’. Autorkg catej pierwszej czesci
jest Olga Sztejnert-Roszak, ktéra na tyle, na ile pozwala polskie prawo, cechujgce sie brakiem
szczegolnych regulacji poswieconych porozumieniom dystrybucyjnym, i polskie orzecznictwo,
zidentyfikowata obowigzki informacyjne poprzedzajgce zawarcie umowy dystrybucji, kwestie
zwigzane z wykonywaniem umowy dystrybucji oraz jej rozwigzaniem (w tym skutki rozwigzania).

Czes¢ ksigzki zatytutowana ,Prawo konkurencji” podzielona jest na dwanascie rozdziatéw.
W rozdziatach autorstwa Franka Wijckmansa i Filipa Tuytschaevera dokonano, tam, gdzie byto
mozliwe, odniesien do polskiego ustawodawstwa i orzecznictwa w zakresie porozumien dystrybu-
cyjnych. Ksigzke zamyka rozdziat autorstwa Agaty Jurkowskiej-Gomutki i Matgorzaty Modzelewskiej
de Raad poswiecony porozumieniom wertykalnym w polskim prawie konkurencji.

Pierwszy rozdziat, rozpoczynajgcy czes¢ ,Prawo konkurencji”, poswigecony jest ramom praw-
nym analizy antymonopolowej porozumien dystrybucyjnych: omawia on relacje miedzy art. 101
i 102 TFUE, rozporzadzenie ,0g6lne” wytgczajgce porozumienia dystrybucyjne (330/2010)
i tzw. rozporzadzenie uzupetniajgce (461/2010), akty prawa miekkiego dotyczgce porozumienh
dystrybucyjnych.

Drugi rozdziat z czesci ,,Prawo konkurencji” oferuje ,mape drogowg” dla oceny porozumien
dystrybucyjnych w Swietle rozp. 330/2010. Ocena ta podzielona jest na pie¢ blokdw, te z kolei: na
kroki (w sumie jest ich czternascie). Przyktadowo, blok czwarty dotyczgcy niestosowania i wyco-
fania wytgczenia sktada sie z dwéch krokéw: krok jedenasty jest pytaniem o to, czy porozumienie
wertykalne zawiera najpowazniejsze ograniczenia konkurencji, zas krok czternasty koncentruje
sie na tym, czy porozumienie wertykalne zawiera ograniczenia zakazane, okreslane takze jako
wykluczone (excluded clauses).
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Kolejne rozdziaty — od trzeciego do 6smego — stanowig rozwiniecie wskazanych krokéw oce-
ny porozumien dystrybucyjnych w swietle rozp. 330/2010. Czytelnik otrzymuje bardzo konkretne,
praktyczne wskazowki co do tego, jak bada¢ dopuszczalnosé porozumien dystrybucyjnych z per-
spektywy prawa konkurencji. Rozwazania w wielu miejscach odsytajg do przesztego i aktualnego
orzecznictwa unijnego (w tym do stynnego orzeczenia w sprawie Coty).

Rozdziat dziewiagty analizuje najczesciej spotykane rodzaje ryzyka antymonopolowego w naj-
popularniejszych modelach dystrybucji (dystrybucji selektywnej i nieselektywnej, franchisingu,
a takze w agencji, dostawach przemystowych i podwykonawstwie oraz w handlu internetowym).

Rozdziat dziesigty poswiecony jest wymiarowi ekonomicznemu i samoocenie porozumien
dystrybucyjnych, ktére nie mogg korzystac z przywileju wytgczenia na podstawie rozp. 330/2010.

Rozdziat jedenasty, najobszerniejszy sposrdd wszystkich, dotyczy dystrybucji pojazdéw
samochodowych.

Ostatni, dwunasty rozdziat, prezentuje ramy prawne oraz rozwoj polskiego orzecznictwa
i praktyki decyzyjnej w zakresie porozumien dystrybucyjnych.

Publikacja zorientowana jest na praktykow, w wielu miejscach zawiera wrecz propozycje
klauzul umownych, ktérych brzmienie zdaniem autoréw gwarantuje dopuszczalno$¢ umowy dystry-
bucyjnej. Rozwazania nad legalnoscig poszczegdlnych klauzul prowadzone sg nie z perspektywy
tresci przepiséw prawa, ale celow biznesowych, jakie przedsiebiorcy chcg osiggng¢ w ramach
konkretnego modelu dystrybucji. Takie podejscie znacznie zwieksza utylitarno$¢ publikaciji, ktora
z powodzeniem moze dotrzec nie tylko do prawnikdéw, lecz takze menedzerow odpowiedzialnych
za ksztattowanie kanatéw dystrybucji. Odniesienia do piSmiennictwa ograniczone sg w ksigzce
do minimum, znajdziemy natomiast wiele odwotan do komunikatow, raportéw i innych dokumen-
téw urzedowych dotyczacych polityki konkurencji. Ksigzke uzupetnia, mimo wszystko obszerna,
bibliografia oraz indeks rzeczowy pozwalajgcy na sprawne korzystanie z tresci publikacji.

Pomijajgc niekwestionowang przydatnos¢ omawianej publikacji dla prawnikoéw zajmujgcych
sie prawem konkurenciji, warto zacheci¢ do jej lektury prawnikéw reprezentujgcych inne dziedzi-
ny prawa, zaangazowanych w upowszechnianie wiedzy prawniczej. Konstrukcja ksigzki i sposéb
narracji mogg by¢ postrzegane jako model dla tworzenia praktycznych przewodnikéw po mean-
drach prawa.
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